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cERFRANCE B

entreprendre, ensemble

REGARD SUR LES INDICATEURS ECONOMIQUES EN VIANDE BOVINE
POUR INDUIRE UNE APPROCHE SYSTEMIQUE
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Créer de la valeur ajoutée, une difficulté dans les systemes naisseurs
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VA + aides couplees | Produit: 24 %
VA + aides couplées /| UTH : 16 335 €
Résultat/UTH: 6992¢€

Niveaux d’efficience UTH

Systeme naisseur

VA/Produit : 31%
VA + aides couplées | Produit : 46 %
VA + aides couplées | UTH: 33147 €

Résultat/UTH : 19 087€

8%
VA/Produit : 38%
VA + aides couplées | Produit : 47 %

VA + aides couplées | UTH: 53533 €
Résultat/UTH: 31612¢€
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VA/Produit: % 16 %
VA + aides couplees | Produit: 31 %
VA + aides couplées | UTH : 34 859 €

Résultat/UTH: 19181¢€
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Les mix productivité/autonomie en
viande bovine naisseur

Les exploitations en dehors du jeu (17 %)
105 UGB sur 110 ha SFP dont 16 ha en prairies temporaires et 1,5 UTH
Les exploitations dépendantes des aides couplées (53 %)
125 UGB sur 125 ha dont 12 ha en prairies temporaires et 1,6 UTH

Les systemes plus autonomes (resp 9% et 8%) .3

+
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145 UGB sur 145 ha sfp dont 20 ha en prairies temporaires et 1,4 UTH ' i

140 UGB sur 130 ha sfp dont 35 ha en prairies temporaires, 1,5 UTH o | \

foo__-500 400 300 200 100 0 100 300 500 600 700 800 900

Les systemes moins autonomes (resp 6% et 5%)
180 UGB sur 150 ha sfp dont 10 ha en prairies temporaires et 5 ha en mais, 1,5 UTH
170 UGB sur 135 ha sfp dont 30 ha en prairies temporaires, 1,8 UTH

Les systéemes a forte productivité et valorisation (2%)
130 UGB sur 105 ha sfp dont 37 ha en prairies temporaires et 5 ha en mais, 1,4 UTH
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Les mix productivité/autonomie en
viande bovine naisseur

Les exploitations en dehors du jeu (17 %)

105 UGB sur 110 ha SFP dont 16 ha en prairies temporaires et 1,5 UTH

125 UGB

Les exploitations dépendantes des aides couplées (53 %) 675 € Pdt bov/ha sfp

125 UGB sur 125 ha dont 12 ha en prairies temporaires et 1,6 UTH Broutards 59
%
Pdt broutards/ha sfp:

. 145 UGB 415 €
Les systemes plus autonomes (resp 9% et 8%) 685 € Pdt bov/ha sfp 140 UGB
Broutards 56 % 765 € Pdt bov/ha sfp
145 UGB sur 145 ha sfp dont 20 ha en prairies temporaires et 1,4 UTH Pdt broutards/ha sfp : Broutards 49 %
.. . 395 £ Pdt broutards/ha sfp :
140 UGB sur 130 ha sfp dont 35 ha en prairies temporaires, 1,5 UTH 395 €
. . 180 UGB
Les systemes moins autonomes (resp 6% et 5%) 940 € Pdt bov/ha sfp

170 UGB
1070 € Pdt bov/ha sfp
Broutards 42 %
Pdt broutards/ha sfp:

Broutards 45 %

180 UGB sur 150 ha sfp dont 10 ha en prairies temporaires et 5 ha en mais, 1,5 UTH
Pdt broutards/ha sfp :

o o o o rq ~1ur
Les systemes a forte productivité et valorisation (2%) sees 480 €
ra ‘M oX,
e 130 UGB sur 105 ha sfp dont 37 ha en prairies temporaires et 5 ha en mais, 1,4 UTH X2 SSes / 3 :fp
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Autonomie ou Valorisation?
Viande bovine naisseur Intensité ou Potentiel ?

"S- Quiele-est-ma-cohérence
voulue, recherchée a 3-5
ans ?
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Ai-je atteint mes objectifs ? Viande bovine naisseur

- } Marge d’orientation

Valeur

Codt alim 138 €/ UGB GG W 1 L=

Coatsfp 73 €/ha SFP

Ajoutée Travail @

EBE :
€3
Prél. Privés :

. yé
ﬁ _ Annuites :
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Quels sont les leviers activables ?

En combien de temps 7
2

125 UGB 125 ha
673 € Pdt bov/ha sfp 12 ha PT
Broutards 59 %

=

) Colt alim 138 € / UGB Actif / UTH 307 k€ ¢ 7
Coltsfp 73 €/ha SFP /{
. 5

VA/PB — ? % - }—Marge d’orientation

VA/UTH = ? k€ Valeur
VA/HA = 7€ Ajoutée Travail
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Pour une pédagogie économique

» Observer la valeur ajoutée en interpelant par un triple
regard

P Observer des variables qui explicitent les options
systémiques adoptées

D Pour s’interroger sur les pistes d’amélioration

D Et s’engager : un cahier des charges, un contrat,
une promesse client.
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CONSEIL NATIONAL l

cERFRANCE B

entreprendre, ensemble

STRATEGIE 2030
COMMENT RESTER DANS LA COURSE



Quels choix stratégiques ?

QUELLE VISION ?
Dans 10 ans je veux étre...
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Avantage Compétitivité

ten“e\ Une stratégie de développement des volumes
P \\e sur des créneaux standards fortement

Régu\a" concurrentiels.

Je peux
tenir mieux
que mes
concurrents
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Avantage Contractuel

-~ Potentiel

2 5
yolume, &>
e

Logistique |mage
Régularité OBtoB o Une stratégie de segmentation et
A_,QZJ contractualisation de tout ou partie de sa
production

%; T eveux

quelque chose

o qui sécurise et
valorise
|'\.I
ﬁ y .
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Avantage Systeme

2
_B, Une stratégie de conversion et d’inscription

C
d,base 0(0 dans une dynamique de filiere différenciée
e
o

Je bouscule mes
o O Q/ pratiques, je
_\09% décloisonne meg

=
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Avantage Clientele

Qualite

gkAccuen

Une stratégie d’engagement vers le consommateur
Transparence @ Q) final, valorisant savoi:l-faire,l.i:)age locale et/ou signe
?r . \' e qualite
Marketing-digital 2 @

= = Je vais jusqu'au
|ﬂl']ﬂ"u"ﬁ-'.|ﬂﬂ® K\ client avec une
Ar D vraie

différenciatio

ﬁ :
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Stratégie 2030 - comment rester dans la course ?

> Quatre options stratégiques

0 Toutes ont leur raison d’étre et coexisteront
dans tous les territoires
au cours des années a venir.

Q Elles prendront différentes formes selon
les lieux et les secteurs d’activité,
les dynamiques économiques filieres,
les relations parties prenantes et clients.
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